Marc DUBOIS[image: ]

Commercial B2B - Développement Commercial
06 45 78 92 31	marc.dubois@email.fr	Paris (75), France   linkedin.com/in/marcdubois

PROFIL
Commercial confirmé avec 7 ans d'expérience dans la vente de solutions B2B, spécialisé dans le développement de portefeuille clients et la négociation de contrats complexes. Reconnu pour mes capacités de prospection, ma force de persuasion et mon orientation résultats. Trilingue français-anglais-espagnol.
EXPÉRIENCE PROFESSIONNELLE


Responsable Commercial Régional
TechSolutions France - Paris
· Gestion d'un portefeuille de 85 comptes clients grands comptes (CA: 2,8M€)
· Dépassement des objectifs de vente de 125% en 2023 et 118% en 2024
· Développement de 32 nouveaux clients stratégiques sur la région Île-de-France
· Négociation et signature de contrats pluriannuels (tickets moyens: 45K€)
· Management d'une équipe de 3 commerciaux juniors

Ingénieur Commercial
Innov'Tech Services - Nanterre
· Prospection et développement commercial sur le secteur des PME/ETI
· Réalisation d'un CA annuel moyen de 650K€ (objectif: 500K€)
· Organisation de 120+ rendez-vous clients qualifiés par an
· Mise en place d'une stratégie de cross-selling augmentant le panier moyen de 35%

Commercial Terrain
ProServices Distribution - Lyon
· Prospection téléphonique et physique auprès de professionnels
· Atteinte de 110% des objectifs mensuels sur 18 mois consécutifs
· Fidélisation client avec un taux de rétention de 87%

2020 - PrésentTrouvez plus de modèles et de documents sur : https://modelesdocuments.com/














2017 - 2020









2015 - 2017


	FORMATION
	
	

	Master Commerce et Développement International
IAE Lyon - École Universitaire de Management
	
	
	
2015
	

	Licence Commerce et Vente
Université Paris-Dauphine
	
	
	2013
	

	COMPÉTENCES CLÉS
	
	LANGUES
	
	

	· Prospection B2B multicanal
	
	Français: Langue maternelle
	
	

	· Négociation commerciale complexe
	
	Anglais: Courant (C1)
	
	

	· CRM: Salesforce, HubSpot
	
	Espagnol: Professionnel (B2)
	
	

	· Analyse des besoins clients
	
	
	
	

	· Techniques de closing
	
	
	
	

	DISTINCTIONS
	
	INFORMATIONS
	
	

	· Meilleur Commercial 2023 (TechSolutions)
	
	· Permis B - Véhicule personnel
	
	

	· Prix Excellence Commerciale 2021
	
	· Disponibilité immédiate
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